omercial

Esté mdédulo permite estructurar la fuerza de venta por rutas, asi cémo llevar el control y el
seguimiento en la supervision del equipo de ventas. Adicionalmente es donde se gestionan los
pedidos de la organizacién.

e Pedidos
e Clientes
e Vendedores

e Segmentacién Geografica

e Gestidon de Rutas

e Planificaciéon de Rutas
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