Libros de Ventas

En esta seccién, explicaremos en detalle qué es el Libro de Ventas, cdmo se genera en el sistema
y su importancia en el cumplimiento de las normativas fiscales establecidas por el SENIAT.
Ademas, detallaremos cémo el sistema facilita la creacién, consulta y exportaciéon de este libro,
integrando los conceptos que hemos trabajado previamente (como secuenciales, impuestos y
formatos de impresion).

1. ;:Qué es el Libro de Ventas?

El Libro de Ventas es un registro fiscal obligatorio que recopila todas las facturas emitidas por la
empresa en un periodo determinado. Este libro es esencial para:

e Cumplir con las normativas del SENIAT: Las empresas estdn obligadas a llevar un
registro detallado de sus ventas.

 Facilitar la auditoria fiscal: El Libro de Ventas es uno de los principales documentos
gue las autoridades fiscales revisan durante una inspeccién.

e Organizar la informaciéon contable: Permite a la empresa llevar un control preciso de
sus ingresos y los impuestos recaudados.

En el sistema, el Libro de Ventas se genera automaticamente a partir de las facturas emitidas, lo
que simplifica su creacion y garantiza que esté siempre actualizado.

2. ;Como se genera el Libro de Ventas en el sistema?

El sistema permite generar el Libro de Ventas de manera automatica y personalizada. A
continuacién, detallamos el proceso:

2.1. Recopilacion de Datos

El sistema recopila los siguientes datos de cada factura emitida:

1. Datos de la factura:

e NUmero de factura.

e Fecha de emisién.

e Datos del cliente (nombre, RIF o cédula).
2. Detalles de la venta:

e Productos o servicios vendidos.

e Cantidades.

e Precios unitarios.



e Descuentos aplicados.
3. Impuestos:

e Monto del IVA.

e Monto de otros impuestos (ISLR, IGTF, etc.).
4. Totales:

e Subtotal.

e Total a pagar.

2.2. Generacion del Libro de Ventas

1. Seleccion del periodo:
e El usuario selecciona el periodo que desea incluir en el Libro de Ventas (por ejemplo,
un mes o un trimestre).
2. Filtrado de facturas:
e El sistema filtra las facturas emitidas en el periodo seleccionado.
3. Generacion del libro:
e El sistema organiza las facturas en un formato estructurado, creando el Libro de
Ventas.

2.3. Personalizacidon y Exportacion

1. Personalizacién:
e El usuario puede personalizar el Libro de Ventas seleccionando el rango de fecha
que desea incluir. Se sugiere sea descargado en rangos mes a mes.
2. Exportacion:
e El Libro de Ventas puede exportarse en formatos Excel para su presentacién ante las
autoridades fiscales o para uso interno.

Ventas > Facturacion > Facturas de Clientes > Boton Libro de

Ventas
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Al hacel click en el botén "Libro de Ventas" Desde esta opcién se podra descargar el libro de
ventas el cual es integral, seguro y eficiente.

Ejemplo de Flujo de Uso:

1. Usuario: Selecciona rango de fechas (01/01/2024 - 31/03/2024) y filtra por cliente
"Empresa X".
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2. Sistema: Valida que existan datos y genera un Excel con detalles de las transacciones
existente en el periodo seleccionado.

3. Resultado: Reporte descargable con subtotales de IVA y total general, listo para
presentar a contabilidad.

Interfaz de Usuario (Ul) simple y facil

e Formulario Intuitivo: Disefo limpio con campos de filtro claros (ej.: calendario para
fechas).
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o Retroalimentacion Visual: Barras de progreso en la descarga y mensajes como
"Generando informe...".
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e Manejo de Errores: Botdn bloqueado de exportacién si no se ha seleccionado un
periodo.
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3. Estructura del Libro de Ventas

El Libro de Ventas generado por el sistema tiene la siguiente estructura:

o Detalles por Transaccion: Orden numérico ascendente, Fecha de Factura, RIF del
Cliente, Razén Social, Numero de factura y Control, Totales Contribuyente, Totales No
Contribuyente.

e Orden: Primero los tipos de documentos Facturas, luego Notas de Créditos, seguido de
las Retenciones; el orden principalmente es ascendente por el nimero Unico.

e Totales:

o Venta incluye IVA.

o Base imponible.

o Alicuota del IVA (16%).
o Monto IVA.

4. Requisitos del SENIAT para el Libro de Ventas

Segun las normativas del SENIAT, el Libro de Ventas debe cumplir con los siguientes requisitos:

1. Inclusion de todas las facturas:

e Todas las facturas emitidas en el periodo deben estar registradas en el libro.
2. Desglose de impuestos:

e El libro debe mostrar claramente el monto del IVA y otros impuestos aplicados.
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3. Orden cronoldgico:
e Las facturas deben estar ordenadas por fecha de emision.
4. Formato legible:
e El libro debe estar en un formato claro y facil de leer, ya sea en papel o digital.

Revision #6
Created 16 March 2025 21:48:09 by Adrimar Buitrago
Updated 19 March 2025 02:23:29 by Cristina Lorenzo



